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REGGIO CALABRIA: “MONOLOGO
INTERIORE DI UN CAPO

STRESSATO…”

 No, sono troppo stressato. E’ dura la vita del Capo.
Bisogna monitorare, seguire i report, inviare gli exit poll sui collocamenti.
Bisogna insistere con le filiali che ancora hanno nel portafoglio prodotti antiquati (e
mi vengono a dire che però ai clienti quei prodotti rendono).
Bisogna fare le riunioni, i poli, e uffa che seccatura: debbo pure partire per i viaggi
premio! Questo proprio non lo sopporto: LORO vendono i prodotti e IO debbo farmi
otto ore di volo! Che ingiustizia!
Poi sempre stare lì a ricordare ai gestori di proporre i prodotti in campagna per
sentirmi dire che non sono appetibili per il cliente. E che li paghiamo a fare questi
gestori?
Per non parlare di tutti quelli che vengono a dirmi che c’è la crisi: la crisi mi viene
se non prendo il sistema incentivante a cinque cifre.
E se qualcuno mi pone un problema, il problema è suo: imparerà a risolverlo da
solo e mi sarà grato per la crescita professionale e umana…
Click qui per il resto…
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